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Ellos estan frente a usted porque vienen buscando algo.

¢, Cudles son los motivos
por los que se reunen?

¢Qué factores influencian
el dnimo en esta ocasion?

La presentacion es una herramienta para alcanzar un fin.
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& Cudl es mi
proposito superior?
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¢,Cudl es la visidon actual que
tienen sobre el problema?
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Todos esperamos ser retribuidos por nuestro trabajo.

¢Qué ganardn por pensar
o actuar diferente?

¢ Como se beneficiard
su entorno?

Ellos solo van a escuchar a alguien en quien confien.

¢ Como se relacionan sus

¢ Qué tenemos en comun? intereses con los de ellos?

Para vencer al enemigo hay que pensar como él.

¢Por qué es unico
su punto de vista?

¢Hay alguna
sensibilidad o rechazo?

¢Qué expectativas existen?

¢Qué quiero lograr
con este esfuerzo?

Vamos a impulsarlos a pensar o actuar diferente.

&Queé tienen que
hacer para superarlo?

¢Como podria
impactar al mundo?

¢Qué puede ofrecerles?

¢ Cudles son los
posibles desacuerdos?
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Entrar a su mundo para entender como piensan y qué sienten.

¢ Como son cotidianamente? ¢ Qué saben sobre el tema?

¢ Qué suenos persiguen? ¢, Cudles son sus valores?

cQué los influencia®? JA quién o qué respetan?

Adyvertirlos del problema
para inspirarlos a cambiar.

¢ Qué consecuencias conlleva
no acoger su punto de vista?

El tono adecuado para
hablarle a mi audiencia.
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¢Como quiero
que se sientan?
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¢ Qué sensacion debo evitar?

¢ Qué clase de ambiente
los estimula?



